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NOVEDADES

DE LA INDUSTRIA

Morken Group presenta un aditivo
reductor de viscosidad para
el bombeo de suspensiones minerales

El bombeo de suspensiones minerales por largas
distancias puede ser muy costoso debido a la energia
necesaria para mover el lodo o la dilucién transportada.

Las soluciones para el bombeo de suspensiones,
como los modificadores de viscosidad, dispersantes o
modificadores reolégicos trabajan para mejorar las pro-
piedades reolégicas de la suspensién y lograr que ma-
yores sélidos en suspensiéon sean enviados a grandes
distancias, a mayores caudales y con menores requeri-
mientos de presion, optimizando de esta forma el proce-
so de bombeo de la suspensién mineral y la integridad
del sistema de transporte.

Los modificadores reolégicos también ayudan a pre-
venir o reducir el proceso de cementacién que puede
ocurrir en la tuberia debido al tiempo de inactividad en
el proceso de transporte.

Morken Group provee dispersantes, modificadores de
viscosidad y modificadores de reologia para tipos especi-
ficos de minerales que le permitiran optimizar el proceso
de bombeo de la suspensién mineral.

Los beneficios del aditivo reductor de viscosidad son
los siguientes:

¢ Aumento del rendimiento.

¢ Reduccién de la energia de bombeo.

e Reduccién del desgaste en las bombas y tuberias.

e Reduccién de uso del agua.

e Prevencién de la cementacion de la suspensién du-
rante el tiempo de inactividad de la operacion.
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Disensa abre el primer “Disensa Max”
de Buenos Aires

Holcim Argentina, lider en soluciones innovadoras y
sostenibles para la construccién, abrié su primer local
Disensa Max en Buenos Aires y el cuarto punto de venta
en este formato del pais. Esta nueva conformacion de
tienda méas amplia, con el mayor surtido de materiales
y asesoramiento personalizado, esta ubicada en Av. Eva
Perén 2550, Berazategui, provincia de Buenos Aires.

En este espacio de 6000 m?cubiertos, se podran en-
contrar mas de 3000 productos de 50 marcas, entre los
cuales se destacan los distintos cementos y productos de
Holcim, ademés de articulos de ferreteria, aberturas, re-
vestimientos y materiales de la construccion en general.

Esta apertura, conté con la presencia de Anibal La-
gos, gerente regional Latam Disensa, y Natalia Soler, ge-
rente de Disensa, junto a Carlos Fava, socio de Sebastian
Fava S.A.

El nuevo Disensa Max representa una completa pro-
puesta de valor, tanto para sus socios comerciales, como
para los usuarios finales que buscan una experiencia de
compra diferente. Asimismo, y fiel al espiritu “multitar-
get”, el Disensa Max de Berazategui contara con asisten-
cia técnica para asesorar y satisfacer la mayor demanda
de clientes particulares, como asi también comerciales.

Con la apertura del tercer Disensa Max de 2021 en
el pais (Santa Fe, Mendoza y Buenos Aires) sumado al
Disensa Max en Cérdoba, mas de 20 aperturas en for-
mato Express y casi 60 del modelo Standard, la red de
corralones Disensa, finaliza el afio con mas de 450 lo-
cales en toda la Argentina. Para 2022, la prioridad es
seguir la expansion de Disensa a mas ciudades del pais
con los diversos formatos de tiendas, los cuales ofrecen
mayor valor agregado a los clientes. Por su parte, a nivel
regional Disensa posee alrededor de 1700 sucursales en
paises de América Latina, como Brasil, Colombia, Ecua-
dor, México, Nicaragua, Costa Rica y EI Salvador.



Transporte de alimentos en Cordoba:
hacia el Scania a GNC

La empresa Transporte Sucre inform6 que adquirié
un G410 4X2 de Scania impulsado a GNC para dar un
salto de calidad al priorizar el cuidado del medio am-
biente. Scania Argentina entregé a la empresa Transpor-
te Sucre un O km G410 4X2 de la Linea Green Efficien-
cy, cuya funcién principal es transportar alimentos entre
distintas localidades de Cérdoba y San Luis.

Con experiencia en el sector desde 1986, hace vein-
te afios adquirieron su primer Scania —un 113-y en la
actualidad cuentan con una flota de mas de treinta ca-
miones, de los cuales dos tercios corresponden a la mar-
ca del Griffin. “Apostamos a Scania fuertemente, por lo
que significa. Es parte importante de nuestra inversiéon.
Son los pies de nuestra empresa. Sin ellos no podriamos
caminar”, expres6 Mario Juan Manuel Cavagliatto, fun-
dador y presidente de Transporte Sucre.

El nuevo vehiculo, que ofrece una autonomia de
400 km, es utilizado para transportar galletitas, al-
fajores y materia prima del cliente Arcor, entre Villa
Mercedes, San Luis, y los destinos cordobeses de Co-
lonia Caroya y Coérdoba Capital. El recorrido repre-
senta aproximadamente 750 km, y fue delineado en
funcién de los puntos de recarga de GNC, donde los
tanques se pueden llenar en menos de media hora.
Fernando Rios, director de Ventas de Scania Argentina,
explicé: “Transporte Sucre eligié contar con los contra-
tos de mantenimiento programado que ofrecemos, como
asi también con los cursos de capacitacion para que sus
conductores puedan usufructuar toda la tecnologia em-
barcada en estos camiones, que es de Ultima generacion”.

Como empresa lider en el camino hacia un sistema
de transporte sustentable, Scania lanz6 en 2020 su Li-
nea Green Efficiency, compuesta por camiones, buses
y motores impulsados por combustibles alternativos al

diésel, entre los cuales se destacan el gas y el biogas. A
través de su programa DemoTrucks, ofrece a los clientes
la posibilidad de comprobar, en condiciones reales de
operacion, los beneficios de estas unidades en cuanto
a menores emisiones contaminantes, mayor ahorro de
combustible y menor rumorosidad.

Wartsild ingresa al mercado sudamericano
de almacenamiento de energia

El grupo tecnoldgico Wartsila ingresa al mercado sud-
americano de almacenamiento de energia con el sumi-
nistro de un sistema de almacenamiento de energia de
8 MW/32 MWh a la principal empresa chilena de genera-
cion de energia Colbun para acelerar la descarbonizacién.

En efecto, Wartsila suministrara un sistema de alma-
cenamiento de energia a una de las empresas de gene-
racion de energia mas grandes de Chile, para acelerar su
transicion hacia las energias renovables a medida que el
pais apunta a la neutralidad de carbono para 2050.

Este es el primer proyecto de almacenamiento de
energia de Wartsila en América del Sur. El pedido se re-
gistré para la recepcion de pedidos de Wartsila en el ter-
cer trimestre de 2021, se espera que el sistema entre en
funcionamiento en el cuarto trimestre de 2022. Wartsila
suministrara el sistema de almacenamiento de energia
sobre una base de ingenieria y entrega de equipos (EEQ).

El sistema de almacenamiento de energia de Wartsila
se ubicara con la instalacion solar fotovoltaica (PV) Diego
de Almagro de 230 MWp de Colbun, ubicada en la regién
de Atacama, una zona conocida por su radiacién solar.
Este sera el primer sistema de Colbun de una cartera de
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almacenamiento de energia que permitira a la empresa
de generacion de energia integrar capacidad de energia
renovable adicional para lograr emisiones netas cero. El
sistema de almacenamiento de energia también ayuda-
ra a abordar de manera proactiva las limitaciones en el
sistema de transmisiéon de la nueva instalacion solar, y
permitird a Colbun cambiar el exceso de produccién de
energia del dia a la noche para evitar la reduccién, que
a su vez mejorara los ingresos de la empresa. Ademas,
el sistema proporcionard una respuesta de frecuencia y
una capacidad firme para garantizar un suministro de
energia adecuado durante los periodos pico. Una vez que
el sistema esté operativo, se estima que se beneficiaran
alrededor de 80.000 hogares.

“Uno de los retos actuales de la generacién eélica y
solar es la intermitencia. Pero al incorporar alternativas
de almacenamiento eléctrico, como el proyecto de alma-
cenamiento de energia asociado con nuestra planta solar
Diego de Almagro, podemos resolver las fluctuaciones en
la generacién y capturar el valor total de las fuentes re-
novables. Al agregar almacenamiento de energia, Colbun
busca brindar robustez al sistema eléctrico nacional de
Chile ", dijo Christoph Perathoner, gerente de construc-
cion de Colbun. “Adoptamos esta alianza con Wartsila,
una empresa de primer nivel con una amplia experiencia
internacional en equipos de almacenamiento de ener-
gia”, agrego.

Seglin un informe de 2021 de Wartsila, “Front-
Loading Net Zero”, lograr un sistema de energia 100%
neutral en carbono en Chile antes de 2050 es posible
con la generacién de energia renovable y el almacena-
miento de energia a corto y largo plazo. A medida que
las plantas de energia de carbén en Chile se eliminen
gradualmente para 2040 y se integre méas capacidad de
energia renovable, los sistemas de almacenamiento de
baterias desempefiaran un papel fundamental en el cam-
bio diario de energia solar y brindaran servicios auxiliares
que mantendran la confiabilidad de la red.

“Chile se ha convertido en un lider en energia renova-
ble y el pais tiene uno de los planes de descarbonizacién
mas ambiciosos y econémicos del mundo”, dijo Andrew
Tang, vicepresidente de almacenamiento y optimizacion
de energia de Wartsila. “Estamos entusiasmados de in-
gresar al mercado chileno para ayudar a Colbun y otros
a aprovechar la oportunidad de realizar un sistema de
energia 100 % neutral en carbono con tecnologias de
almacenamiento de energia lideres en el mercado en las
proximas décadas”.

La instalacion de almacenamiento de Diego de Al-
magro incluira GridSolv Quantum de Wartsila, un siste-
ma de almacenamiento de energia compacto, modular y
totalmente integrado, asi como la Plataforma de Ener-
gia Digital GEMS. El sofisticado sistema de gestién de
energia de Wartsila, GEMS, optimizara conjuntamente la
utilizacién del sistema de almacenamiento de energia y
la instalacion de energia solar fotovoltaica. Al utilizar el
aprendizaje automético y el analisis de datos, GEMS de-
termina los periodos més econémicos para enviar energia
hacia y desde el sistema de almacenamiento de energia,
lo que aumenta el valor de ambos activos.
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Patagonia Energy S.A. adquiere
la concesion Aguada del
Chivato - Aguada Bocarey

Con la adquisicion de la concesién de explotacién de
Aguada del Chivato - Aguada Bocarey nace Patagonia Ener-
gy S.A., luego de llegar a un acuerdo con Medanito S.A.

De esta manera, Patagonia Energy S.A. logra dar con-
tinuidad a la operacién del area y estabilidad laboral al
personal involucrado, mientras que Medanito S.A. con-
cluye su restructuracioén financiera, tanto con institucio-
nes financieras como con tenedores de sus obligaciones
negociables.

Megeve Investments, propiedad de la familia Solari
Donaggio de Chile, a través de su nueva compafiia Pata-
gonia Energy S.A., asumira la totalidad de las obligacio-
nes financieras restructuradas por Medanito S.A. y desa-
rrollard los compromisos de inversion en el area Aguada
del Chivato-Aguada Bocarey.

Reconocido localmente como la controlante de la
cadena Sodimac en Argentina, el Grupo Megeve cuenta
con un amplia cartera regional de inversiones en mine-
ria, generacion eléctrica y desarrollos inmobiliarios. Sus
directores son los tres hermanos Solari Donaggio, que
dirigen los destinos del retailer desde el retiro de su pa-
dre en 2010. La concesién Aguada del Chivato-Aguada
Bocarey se encuentra en el centro norte de la cuenca
neuquina en cercanias de la localidad de Rincén de los
Sauces y comprende una superficie de 110 km?2.

Actualmente tiene 30 pozos activos a partir de los
cuales produce 600 barriles de petréleo y 65.000 m3 por
dia de gas. El area destina alrededor de 35.000 m? de
gas diarios para cubrir la demanda de la ciudad de Rin-
con de los Sauces durante todo el afio. En la concesion
existen dos pozos no convencionales, uno vertical y otro
horizontal, que se perforaron con el propédsito de evaluar
la formacion Vaca Muerta.

Esta concesién esté estratégicamente localizada so-
bre la formacién Vaca Muerta en “ventana de petréleo”



y se ubica al lado del futuro parque industrial de Rincén
de los Sauces, que podria representar una importante
ventaja competitiva para un eventual desarrollo no con-
vencional. La provincia del Neuquén participé activa-
mente de las negociaciones para generar condiciones
reglamentarias y comerciales propicias.

Primero, y a instancias de Patagonia Energy S.A.,
otorgbé a Medanito S.A. una extensién de 10 afios para
la concesién del area, formalizada por el Decreto pro-
vincial 1904/21, en la que se comprometieron (a) un
bono de extension de UDS6,8 millones, (b) un bono de
responsabilidad social empresaria de UDS0,9 millones y
(c) erogaciones totales por UDS95,7 millones, que inclu-
ye la perforacion de nueve pozos convencionales. Luego,
mediante el Decreto 1954/21, la provincia del Neuquén
cedié la concesion a Patagonia Energy S.A. otorgandole
los derechos de explotacién. Patagonia Energy S.A. des-
plegara un equipo técnico a cargo de Capetrol S.A., que
operara los yacimientos poniendo en préactica su expe-
riencia e idoneidad, con el claro objetivo de materializar
el potencial de la concesion.

De cara al futuro, Patagonia Energy S.A. consolidara
los recursos necesarios para manejar aquellos proyectos
que decida emprender, tanto en el &mbito de campos
maduros, como también en el de recursos no convencio-
nales. La firma de servicios financieros Puente asesoro al
Grupo Megeve en la transaccion.

El Ing. Gustavo Palomeque, recientemente designa-
do CEO de Patagonia Energy S.A., comenté: “Nos entu-
siasman los desafios que enfrentamos y desde el primer
dia trabajaremos para mejorar el desempefio de Aguada
del Chivato, focalizandonos en una operacién profesio-
nal, eficiente y sustentable. Iniciamos nuestra partici-
pacién en el sector con la determinacion de convertir a
Patagonia Energy en un jugador relevante en la indus-
tria, desarrollando esta y las nuevas oportunidades que
se presenten”.

Nuevo gerente comercial en Milicic

Gustavo Mas asumié la gerencia Comercial de Mi-
licic S.A. desde noviembre ultimo. Reemplaza en
su cargo a Federico Lufft, vicepresidente y geren-
te comercial, quien ha tomado la decisién de de-
jar sus funciones ejecutivas en la compafiia. Luftt
continuarda como vicepresidente del Directorio.
Gustavo ingres6 a Milicic el afio pasado como gerente de
Desarrollo de Negocios de Oil &Gas. Su incorporacion
coincide con una etapa en la que la empresa ha asumido
el desafio de impulsar el desarrollo de nuevos negocios
de manera sostenida. Desde su nuevo rol, sera responsa-
ble de consolidar y afianzar las actividades de Milicic en
los diferentes segmentos, evaluar los diversos mercados,
buscar nuevas oportunidades de negocio y desarrollar
servicios de acuerdo con la estrategia de la compafiia.
“Estamos convencidos del dinamismo y de la visién
estratégica que aportara Gustavo en su nuevo rol, su-
mando asi a la solidez y trayectoria de Milicic S.A.
Su experiencia y perspectiva seran claves para abor-

dar los desafios futuros que asumimos para continuar
creciendo en Argentina y la regién”, destaca Maria de
los Angeles Milicic, gerente general de Milicic S.A.
Mas es un ejecutivo con mas de 30 afios de experienciay
una vasta trayectoria en posiciones gerenciales y de direc-
cion en Argentinay Latinoamérica. En el grupo Pérez Com-
panc, se desempefié como gerente Financiero en Pecom
Agra, gerente de Planeamiento y Control Corporativo y ge-
rente de Planificacion y Nuevos Negocios en Venezuela.
Inicié su carrera regional en Petrobras como director fi-
nanciero en Bolivia. En Petrobras Colombia, ocup6 la po-
sicion de gerente de Proyectos América Latina y gerente
de Operacién y Comercializaciéon. Antes de incorporarse
a Milicic, dirigi6 la estrategia comercial y el desarrollo
de nuevos negocios como gerente comercial en AESA,
empresa del grupo YPF. Gustavo es graduado de la Uni-
versidad Catélica Argentina (UCA) y cuenta con EMBA
por el IAE Business School.

Milicic es una empresa argentina con mas de 40
afios de experiencia en obras que contribuyen al desa-
rrollo econémico y social del pais. Con foco desde los
inicios en las construcciones viales, civiles y afines, ex-
pandié su actividad hacia las obras de infraestructura,
electromecanicas, higiene urbana y proyectos de gran
envergadura para sectores estratégicos como energia,
Oil&Gas y mineria.

Su Sistema Integrado de Gestion, certificado a través
de normas ISO 9001, ISO 14001 e ISO 45001, estable-
ce las bases de las practicas en salud, seguridad, calidad
y medio ambiente. Con el propésito de asumir un com-
promiso real y continuo con las comunidades en las que
opera, Milicic adhiere a Pacto Global y desarrolla una
politica de RSE alineada con la ISO 26.000. Cuenta con
oficinas propias en Argentina, Uruguay y Peru.
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Shell Argentina e YPF anunciaron
el pase a desarrollo de Bajada de Aiielo

Shell e YPF construiran una planta de procesamiento
de 15.000 barriles diarios de petréleo y 2 millones de
metros cubicos de gas diarios y avanzaran en la perfo-
racién de 16 nuevos pozos en el area. Shell Argentina e
YPF anunciaron su decision de pasar a desarrollo el blo-
que de Bajada de Afielo en la ventana de transicion entre
petréleo y gas de Vaca Muerta, en la Cuenca Neuquina.

Esta determinacién se da luego de completar satis-
factoriamente una primera etapa piloto que consistié en
la perforacién de 12 pozos exploratorios y que permitié
lograr un mayor conocimiento del area. Esta segunda eta-
pa consistira en la perforaciéon de 16 nuevos pozos y la
construccion de una EPS (Early Production System) con
capacidad de procesar hasta 15.000 barriles diarios de
petréleo y 2 millones de metros clbicos de gas diarios.

“Es el primer paso exponencial en nuestro proyecto
para el area y una nueva decisién de inversiéon impulsa-
da por el compromiso que tenemos con el desarrollo de
Vaca Muerta”, sefial6 Sean Rooney, presidente de Shell
Argentina.

“La primera etapa de piloto nos sirvié para llegar al
momento de esta decisién con mayor conocimiento, efi-
ciencia y competitividad. Queremos agradecer el apoyo
de nuestra socia YPF y de la provincia del Neuquén a lo
largo de este camino”, concluyé. “Desde YFP vamos a
sumar nuestra experiencia y conocimiento en este nuevo
desarrollo que lanzamos en conjunto con Shell. Vamos a
continuar trabajando en Vaca Muerta para el desarrollo
de nuestro pais, cubriendo la demanda interna y expor-
tando volimenes crecientes de petréleo y gas”, sefiald
Pablo luliano, VP de Upstream No Convencional de YPF.

“Desde YPF generamos valor con base en el creci-
miento eficiente y la sustentabilidad ambiental y social,
con una oferta de energia de baja huella de carbono”,
agreg6. Esta inversion se suma a las que Shell ya viene
haciendo en los blogues de Sierras Blancas, Cruz de Lo-
rena y Coirén Amargo Sur Oeste, en etapa de desarrollo
desde fines de 2018.
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En estas areas, ubicadas en la ventana de petréleo de
Vaca Muerta, la compafiia triplicé su capacidad de pro-
duccién instalada con la reciente puesta en marcha de
una segunda planta de procesamiento de petréleo y gas
de 30.000 barriles de petréleo diarios, que se agregan
a los 12.000 bpd ya existentes. Shell Argentina cuenta
con una produccién de 31.000 barriles diarios promedio
en sus activos en el paisy lleva mas de 100 pozos perfo-
rados en Vaca Muerta.

En los proximos afios, la compafiia realizara mas de
35 pozos anuales para continuar con los planes de desa-
rrollo en las areas que opera.

Raizen llevara la marca Shell
al mercado paraguayo

Raizen, licenciataria de la marca Shell en Argentina
y Brasil, anunci6 hoy el cierre del proceso de adquisicién
del 50% del paquete accionario de la distribuidora de
combustibles paraguaya Barcos & Rodados, y con esta
operaciéon amplia su alcance al tercer pais de la region.

Con la inminente llegada al pais vecino, la empresa
de origen brasilero concreta un paso significativo de am-
pliacion e integraciéon de su plataforma regional, llevan-
do a Paraguay su modelo de éxito ya probado en Brasil
y la Argentina.

Raizen, referencia global en bioenergia y renovables,
se consolida ademas en el segmento de Marketing & Ser-
vicios, pasando a operar luego de esta transaccién una
red de méas de 7.500 estaciones de servicio en la region.
Barcos & Rodados es lider en distribucién de combusti-
bles en el mercado paraguayo. La red actual cuenta con
mas de 340 estaciones que pasaran de manera progresi-
va a operar con bandera Shell.

El ingreso de Raizen a Paraguay significa el retorno
de Shell, la marca mas global y reconocida en combusti-
bles de todo el mundo, que regresa a ese mercado luego
de 15 afios.

“Estamos muy contentos con la concrecién y cierre
de esta operacién que llevd muchos meses de trabajo.
Estamos ingresando al mercado paraguayo de la mano
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de los lideres actuales y con una gran apuesta de inver-
sién y crecimiento”, comenté Tedfilo Lacroze, Presidente
de Raizen Argentina. “Raizen es una empresa que en
diez afios crecié de manera exponencial, con modelos de
éxito probados en Brasil y Argentina. Ahora nos COMU-
NICADO DE PRENSA toca llegar a Paraguay para seguir
agregando paginas a esta historia. Tenemos un enorme
desafio por delante, pero contamos con los mejores re-
cursos para alcanzarlo con éxito”, agregd Lacroze.

La operacion de esta compafiia, que comparten en
partes iguales Barcos & Rodados y Raizen (50% Raizen,
50% B&R), estara a cargo de Raizen e informara al pre-
sidente de Raizen Argentina, Tedfilo Lacroze.

Tenaris presento las Gltimas experiencias
de transformacion digital y automacion
aplicadas en la compaiiia

PANEL DE INDUSTRIA 4.0

La 23°Conferencia del Acero del Instituto Argentino
de Siderurgia (IAS) organizé un panel sobre experiencias
de industria 4.0 en el que particip6é Alejandro Lammer-
tyn, Chief Digital and Information Officer de Tenaris,
y compartié6 cémo la compafiia estd transformando su
sistema integrado de fabricacién y el vinculo con los
clientes a partir de la automacion y digitalizacién de los
procesos.

Lammertyn hizo foco en la capacidad de Tenaris de
crear un doble digital para cada tubo fabricado, y fue po-
sible su tracking en tiempo real a lo largo de la linea de
produccion. En ese sentido, subrayé la importancia de
contar con un sistema de recoleccién, almacenamiento e
interpretacién robusto de informacién. “El dato es el rey,
por eso la confianza en su procedencia debe ser total”,
remarco.

Junto a Lammertyn estuvieron Mauricio Caggioli
(AcelorMittal), Roberto Demidchuk (Ternium) y Gustavo
Silva De Fraga (Gerdau). El panel tuvo como moderador a
José Luis Roces (Instituto Tecnolégico de Buenos Aires).
La 23° Conferencia del Acero del IAS conté ademas con
la participacién de Javier Martinez Alvarez, presidente de
Tenaris para Cono Sur, en el Steel Executive Forum que
cerr6 las actividades.

“En el centro de nuestra transformacién esté la hue-
Ila digital que usamos para identificar cada tubo, que

nos permite vincularlo con cada instancia de la linea, sa-
biendo por dénde y cuando pasd, y qué resultados hubo.
Almacenar esos datos en la nube nos permite un nivel
de visibilidad, control y previsibilidad que aseguran una
calidad inusitada hasta hace pocos afios, que se puede
intervenir desde cualquier lugar”, explic6 Lammertyn.

En paralelo, con un esquema de programacion dina-
mica, se logré reducir el work in progress de las lineas
y monitorear los indicadores de performance desde un
Torre de Control que centraliza las decisiones, lo que
permitié acciones preventivas y correctivas mas preci-
sas, sea referidas a la operacién, el mantenimiento o la
logistica.

Por otro lado, y bajo el modelo de RigDirect® ofreci-
do por Tenaris, los clientes pueden acceder a esta “hue-
Ila digital” con aplicaciones como PipeTracer® que, en-
tre otras tareas, ahorra la necesidad de medir la longitud
de los tubos y facilita las operaciones petroleras en pozo.

“La digitalizaciéon nos permite tomar el control to-
tal del tubo hasta el momento de su bajada. Pero visto
con un lente mas amplio, nos otorga una planificacién
integral de la supply chain, desde el pronéstico de la
demanda hasta que se produce la corrida del material
y se retorna material no utilizado”, amplié Lammertyn.

Para el referente digital de Tenaris, “el gran desafio
de la industria 4.0 no es la tecnologia, que esté dispo-
nible, sino las personas y su skilling correcto” con el
objetivo que la innovacién y el desarrollo de soluciones
informaticas “deje de ser un patrimonio de los departa-
mentos de IT y Automacién y sea un valor compartido por
toda la organizacién”. Al respecto, consider6 que “una
visién de liderazgo desde el management es esencial,
bajando una linea estratégica clara”.

Asimismo, el panel de industria 4.0 del IAS anali-
z6 la manera en que el sector siderurgico puede contri-
buir al desarrollo tecnolégico de sus cadenas de valor.
En este punto, Lammertyn destacé el aporte que realiza
Tenaris en el marco del Programa ProPymes, que pasé
“de promover el entrenamiento y la mejora de la ingenie-
ria industrial a tener una fuerte impronta de transforma-
cion digital e industria 4.0”.

“Tenaris se apoya mucho en terceros para sus proce-
sos de innovacién. Para Argentina es clave consolidar un
polo PyME orientado a la innovacién en el area industrial
y puedan trabajar en su aplicacién real”, afirmé. Sin ir
mas lejos, hoy el Centro Industrial de Campana, el perso-
nal ingresante a area operativas se capacita mediante un
simulador de gruas creado por la pyme argentina Delta3
y que, tras ser implementado con éxito en Campana, se
exporté a plantas industriales de Tenaris en lItalia, Esta-
dos Unidos, Rumania, México y va rumbo a otras plazas
como Colombia. El equipo reproduce las condiciones
reales de plantay sirve para disminuir los riesgos.

Ademés de Lammertyn y Martinez Alvarez, partici-
paron en la 23 Conferencia del Acero del IAS expertos
técnicos de Tenaris, quienes presentaron proyectos vin-
culados a la optimizacién de procesos de aceracién y
tratamiento térmico.
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