AGENDA LOCAL

| cierre de la presente edicion, estaban

programadas las siguientes actividades
de capacitacion que se realizaran durante el
mes de setiembre:

Redaccion de informes técnicos

Dirigido a Jefes, Supervisores y personal
técnico en general, cuyas funciones les re-
quieran la preparacion y presentacion de di-
versos tipos de informes.

Durante el curso se analizardn en forma
prictica las diferentes situaciones que se
dan en las comunicaciones escritas y las he-
rramientas mas apropiadas que deben uti-
lizarse en cada caso, su conveniencia y di-
versas aplicaciones.

Indispensable para quienes tienen perso-
nal a cargo y para aquellos que dependen
para su gestion, de una evaluacion a distan-
cia de lo realizado por ellos.

Estard a cargo del conocido especialista
en comunicacion préctica, Profesor Carlos
A. Loprete .

Del 5 al 6 de setiembre en los salones
del IAP en Buenos Aires.

Aranceles: 280 pesos (socios) y 420 pe-
508 (noO SOCIOS).

Sistemas de distribucién de gas

Dirigido a Profesionales y Técnicos que
desarrollan tareas en Empresas Distribuido-
ras de Gas y en Empresas de Proyectos y
Obras para la Industria del Gas.

La actividad estard a cargo del Ing. Mi-
guel Angel Vidal, Ingeniero en Construe-
ciones Mecdnicas, Posgrado en Economia
de la Energia, ex funcionario de Gas del Es-
tado y de la Direccion de la Energia de la
Provincia de Buenos Aires (Area Gas), co-
ordinador de proyectos de transporte y dis-
tribucion de gas de Coplasa S.A.

Del 19 al 21 de setiembre en los salones
del IAP en Buenos Aires.

Aranceles: 400 pesos (socios) y 600 pe-
$0s (no s0cios).

Trabajos practicos sobre trazado
y dimensionamiento de un sistema
de distribucion de gas

Esta actividad ha sido programada sélo
para quienes hayan asistido al curso anterior,
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Duracion: 30 horas de apoyo, inicidndose
la primera clase el sdbado 24 de setiembre de
9 a 14 horas. Los dias y horarios subsiguien-
tes serdn convenidos con los alumnos.

Aranceles: 400 pesos (socios) y 600 pe-
508 (no socios).

Experiencias sobre programas infor-
madticos de seguridad en las Indus-
trias Petrolera, Quimica y Portuaria

Dirigido a Gerentes y Jefes de las dreas
de Seguridad Industrial, Produccién y Man-
tenimiento de las Industrias del Petréleo,
Gas, Petroquimicas y Centrales Nucleares.

El temario contempla el tratamiento de los
riesgos quimicos en Europa, reglamentacio-
nes, la estimacion de consecuencias en el pro-
ceso de andlisis de riesgos; aplicaciones infor-
mdticas pard la estimacion de consecuencias y
gestion de emergencias en industrias de alto
riesgo; experiencias en sectores petroquimico
y portuario en Espafia y México.

A cargo del Ing. Juan Luis Romdn Mon-
zo, subdirector de “ITSEMAP Fuego”, de
amplia experiencia profesional en el campo
de la Seguridad profesional en el campo de
la Seguridad contra Incendios y Andlisis de
Riesgos tecnolégicos en centrales nucleares
¢ industrias de alto riesgo.

El 27 de setiembre de 9 a 12,30 en los
salones de MAPFRE, Avenida Cérdoba
1450, Buenos Aires.

Aranceles: actividad sin cargo por genti-
leza de MAPFRE.

Control de procesos

Dirigido a Ingenieros de Planta de las
dreas de operacion y mantenimiento de Sis-
temas de Control, supervisores y candidatos
a operadores de sala de futuros sistemas
computarizados.

Partiendo de un repaso unificador de no-
menclatura sobre conceptos pricticos y su
vinculacion con el respaldo tedrico, se desa-
rrollan ejemplos de aplicacién. Se visualiza
la interpretacion de algin caso en la ejercita-
cion de PC, haciendo uso de entrenador de-
sarrollado en paquete de control industrial.

A cargo del Ing. Oscar Roberto Garcé,
experimentado docente de la Facultad de In-
genieria de la Universidad Nacional de La
Plata, autor de la propuesta de la formacion
de la Comisién de Control Automitico del

IAP, Instrumentista durante once afios en
YPF Destileria La Plata.

Del 28 al 29 de setiembre en los salones
del IAP en Buenos Aires.

Aranceles: 350 pesos (socios) y 525 pe-
508 (no socios),

BANCO DE DATOS
PARA FACILITAR VINCULOS

| Instituto cuenta con una Base de Datos

-en proceso de implementacion- que fa-
cilitard el vinculo entre las empresas y los
profesionales de la industria del Petrdleo y
Gas (productores, refinadores, servicios,
ventas de equipos y materiales), ya sean so-
cias 0 no del IAP.

Esta informacién posibilitard también al
IAP ubicar a los especialistas de distintas
dreas profesionales permitiéndole disponer
de un mailing especifico para cada evento
que realice el Instituto, tales como: cursos,
Jjornadas, simposios, comisiones técnicas,
etcétera,

La Base de datos es del tipo relacional,
lo que posibilita una interrelacion en la sali-
da de informacién muy amplia y flexible y a
su vez, un ingreso de datos muy simple y
multiplicador. Las salidas que pueden obte-
nerse son: por Personas, por Grupo y Acti-
vidad, por Empresas segiin su Grupo y Acti-
vidad, y por Personas seglin su Empresa o
su Comision Técnica.

A la fecha, estin ingresadas cuarenta y
cuatro empresas y los interesados en obtener
mayor informacion podrin dirigirse a la sede
del TAP, Sr. José Ferndndez, a los Tel-Faxes:
322-3244 y 3652; 325 - B006; 393 - 5494,

Society of Petroleum Engineers

LECTOR DE CD-ROM
DONADO A LA BIBLIOTECA DEL IAP

a Seceién Argentina de la Society of

Petroleum Engineers (SPE) ha dona-
do al Instituto Argentino del Petréleo un
lector de CD-ROM que serd utilizado en la
Biblioteca para las consultas del SPE Mas-
ter Dise con un indice electrénico que abar-
ca aproximadamente 20.000 trabajos técni-



cos que entre 1951 y 1991 fueron presenta-
dos en congresos, reuniones técnicas y en
revistas de esta Sociedad (JPT, SPEJ, SPE-
DE, SPERE, SPEPE y SPEFE).

Esta donacién significa un valioso aporte
para la Biblioteca del Instituto, ya que brin-
da la posibilidad de adquirir en ese formato
otros materiales bibliogrdficos, permitiendo
-entre otras ventajas- optimizar el sistema
de consultas y solucionar problemas de es-
pacio y organizacion, cuyos requerimientos
en el nuevo sistema son sustancialmente
menores.

Este lector facilita la ubicacion de los tra-
bajos mencionados aunque no se disponga
de las referencias completas, ya que pueden
identificarse por cualquiera de los siguientes
datos: mimero de publicacidn, titulo, nombre
del autor, entidad a la que pertenece el autor,
nombre de la reunion o de la revista en que
fuera publicado. El indice contiene los abs-
tracts o resimenes y permite, de esta forma,
las buisquedas tematicas a través de palabras
claves o frases. El SPE Master Disc incluye,
ademds. los nimeros telefénicos de las fuen-
tes que pueden ser utilizados por quienes de-
seen obtener mayor informacion o plantear
consultas. como asi también un formulario
para solicitar -por fax- los trabajos que no
estén disponibles en el pais.

Cabe mencionar que la Biblioteca del
Instituto cuenta también con gran parte de
las colecciones de las revistas mencionadas,
como también con una recopilacién de “pa-

Destacada actividad
de capacitacion
en el IAP

SE REALIZO
EL SEMINARIO SOBRE
“STRATEGIC MANAGEMENT"

= I

S e realizé en los salones del Ins- \-_

tituto el Seminario sobre “Stra-

tegic Management”que estuvo a

cargo de lan Wilson, ex Consultor del Stanford Research Institut (en Direccién Estra-
tégica)de San Rafael, California, Estados Unidos, dirigido a Directores, Gerentes Ge-
nerales, Gerentes Operativos, Jefes de Planeamiento Econémico, etc., cuyas funcio-
nes demandan un mejor manejo del Planeamiento.

Durante el Seminario se desarrollaron distintos aspectos tales como construccion
de escenarios, andlisis de vulnerabilidad, de fortalezas y debilidades, desarrollo de
visién estratégica y de pensamiento estratégico propiamente dicho.Partiendo del con-
cepto de la visién estratégica, el Sr. Wilson hizo hincapi¢ en la necesidad de que ésta
sintonice con el mercado, la economia, la competencia, las regulaciones vigentes y
refleje los valores y aspiraciones de la direccién, empleados y accionistas de cada
empresa. Ademds, puntualizé que la vision estratégica en tiempos de incertidumbre
resulta vital para una efectiva direccion de las empresas.

La actividad posibilité a los asistentes la ejercitacién practica de estos conceptos

analizando la aplicabilidad de los temas tratados en sus propias organizaciones,

pers” de la SPE en microfichas y un equipo
lector-impresor que fue donado oportuna-
mente también por la Seccién Argentina de
la SPE.

Homenaje en Rio Grande

45 ANOS DEL TF 1

a Seccional Tierra del

Fuego, con motivo de
conmemorarse el 45 aniversa-
rio del descubrimiento del
primer pozo en la isla -ocurri-
do el 17 de junio de 1949-,
organizd un acto que contd
con la asistencia del Presiden-
te del Instituto Argentino del

Petréleo, ing. Eduardo Rocchi, miembros de la Seccional, autoridades y representan-
tes de las empresas. Durante su transcurso, se descubrid en el TF 1, una placa en re-
cuerdo de los que hicieron posible esta parte de la historia petrolera.

CRITERIOS
DE PROTECCION CATODICA

126 de agosto se realizard una Mesa Re-

donda sobre el tema “Criterios de Pro-
teccion Catédica™ organizada por la Comi-
sion de Corrosion, en las instalaciones del
IAP en Buenos Aires.

El temario de las sesiones abarcara:
enunciacion de los criterios aceptados inter-
nacionalmente, andlisis de las consideracio-
nes surgidas de los dltimos Congresos Inter-
nacionales de la NACE, enunciacion de los
criterios exigidos por la Norma NAG-100,
debate abierto sobre las técnicas y criterios
a aplicar en el pals, propuestas, revision de
normas, etc.

El costo de participacion ha sido fijado
en 80 pesos para socios y 120 pesos para los
no socios. La actividad se desarrollard en el
horario de 9 a 12 y de 14 a 17 horas.
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Empresas

SE CONSTITUYO EG3 S.A.

as empresas Astra CAPSA, Compaiiia

General de Combustibles S.A. e Isaura
S.A. constituyeron, por partes iguales, la
nueva empresa Eg3 S.A. que préximamente
comenzard a operar en los mercados de refi-
nacién y comercializacion de combustibles
v sus derivados.

Las actas constitutivas fueron firmadas por
los presidentes de las tres firmas menciona-
das: el Lic. Ricardo A. Griineisen, el Dr. San-
tiagoT, Soldati y el Sr.José Manuel Eli¢cabe,
respectivamente, recayendo sobre este tiltimo
la presidencia para este primer ejercicio.

En un mensaje dirigido a la prensa, el Sr.
Eligabe destacd que “el nacimiento de Eg3
S.A. se produce cuando el mercado petrole-
ro se caracteriza en la Argentina por su total
desregulacion y, consecuentemente, por su
alto nivel de competitividad, lo cual fortale-
ce las perspectivas de evolucion y prosperi-
dad”. En los proximos tres afos la nueva
empresa cuya Direccién General serd ejerci-
da por el Lic. Carlos Connolly, realizard in-
versiones por 135 millones de pesos ya sea
en su faz industrial como comercial. Asi-
mismo, se prevé una facturacion anual de
650 millones de pesos por la venta de
2.350.000 metros ctibicos de productos.

Al comenzar las operaciones la red de es-
taciones de servicio estard integrada inicial-
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mente por 650 bocas de expendio, comercia-
lizard el 11 % de los combustibles liguidos y
el 19 % del Gas Natural Comprimido que se
consume en el pais. Las estaciones de servi-
cio Eg3 en un principio estarin en Capital
Federal y en las provincias de Buenos Aires,
Cordoba, Santa Fe, Mendoza, Tucumdn, San
Luis, Entre Rios, La Pampa, Neuquén, Rio
Negro, Chubut y Santa Cruz.

Esta red de estaciones de servicio comer-
cializardn naftas con y sin plomo, gas oil,
GNC y lubricantes. todos productos de Gpti-
ma calidad, que cumplirdn con las mis exi-
gentes especificaciones del mercado auto-
motor moderno. Tendrd una capacidad de
transporte de productos liviano de 6.700 m3,
con una flota de 240 camiones, lo que ase-
gurard una adecuada respuesta a las necesi-
dades de abastecimiento de sus productos.

Pero también estard presente en todas las
areas productivas del pais, llegando a otros
mercados de gran importancia como el in-
dustrial, agricola, maritimo,
fluvial y aerondutico, prove-
yendo de gas oil, kerosene,
fuel oil y mezclas JP1, LPG,
propileno, asfaltos, etc.

La nueva empresa dis-
pondrd de la refineria mds
moderna del pais ya que, a
fines de la década del
ochenta, culminaron los tra-
bajos de ampliacién y opti-
mizacién de sus instalacio-
nes. Estd situada en Bahia
Blanca y tiene una capaci-
dad de procesamiento de
crudo de 4.400 m3/dia.

La marca Eg3 visualiza e!
concepto de integracion me-

pati, J. M, Elicabe y R, Grineisen firmando las actas constitutivas
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Facturacién anual

Inversiones (primeros tres anos)
Personal ocupado 600
Valumen Anual de Productos Vendidos m® 2.350.000

Algunos nimeros

$ 650.000.000
5 135.000.000

diante tres componentes, niimero idéntico al
de las empresas que la han formado. Los colo-
res rojo, verde y azul, se remontan a los que
identifican las marcas de origen.

INCORPORACION DE EMPRESAS
PETROLERAS AL MERCADO
ELECTRICO MAYORISTA

Dc acuerdo con la Ley 24.063, el recono-
cimiento por la Secretaria de Energia
del cardcter de agente del Mercado Eléctri-
co Mayorista conlleva una serie de impor-
tantes ventajas economicas, fundamental-
mente la posibilidad de adquirir y vender de
modo directo la energia eléctrica consumida
y/o generada, tal como los demds agentes
que actiian en dicho mercado.

Para ser admitido en tal cardcter, es nece-
sario cumplimentar las condiciones estable-
cidas en la Resolucion SE 322/93, En caso
de inscribirse como Gran Usuario, es necesa-
rio ser titular de contratos de energfa eléctri-
ca de por lo menos el 50 % de su demanda
en forma independiente y con una potencia
minima de 1 MW en cada punto de intercam-
bio. Para el caso de los autogeneradores y
cogeneradores, la potencia instalada de gene-
racion debe ser igual o mayora | MW y con
una disponibilidad que represente una capa-
cidad propia de generacién que cubra el 50%
o més de su demanda de energia.

Para las empresas que califiquen dentro
de esas categorias de consumo de energia
eléctrica, los ahorros pueden ser significati-
vos, por lo que el Instituto Argentino del
Petroleo sugiere que las empresas estudien
la posibilidad de calificar dentro de los re-
querimientos establecidos por la Resolucién
SE 322/93, para obtener significativos aho-
ITOS en sus costos energéticos,

En este sentido, al cierre de esta edicidn,
varias son las empresas que se han incorpo-
rado en el mercado eléctrico mayorista



