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Inflacionaria

Este frabgjo, realizado por Orlando Marabini y Roberto Mario Médici,

describe la relacion existente entre la calidad de los materiales ingresantes
y el indice de inflacién del periodo en estudio.
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s sabido que los periodos de

crisis econémica se caracteri-

zan porque las variables son
muy dificiles de controlar, interac-
cionando muchos factores,

Se han recopilado datos por
medio de los cuales presentaremos
la relacién que nosotros encontra-
mos, tratando de explicar algunas
caracteristicas del fenémeno.

Como indicador de calidad se uti-
lizard el indice de rechazos sobre
los insumos (materias primas y par-
tes fabricadas por terceros) de una
empresa fabricante de equipos para
extraccion de petréleo.

Este indice se calcula como el cociente en-
tre la cantidad de piezas rechazadas y la can-
tidad de piezas recibidas x 100 en un mes ca-
lendario.

Existe un cierto desfase temporal entre la
fecha de recepcion y la fecha de aprobacién
0 rechazo, que oscila entre 4 y 5 dias como

promedio, que afecta principalmente a las
partidas recibidas al final de un mes, ya que
como rechazo se computan al mes siguiente.
Asi también conocemos que existe un arras-
tre, de un mes a otro, en los c6mputos oficia-
les del indice inflacionario. Sin embargo, no
hemos tenido en cuenta dichos desfases por-
que, como antes mencionamos, no intenta-
mos establecer una relaciéon meramente
cuantitativa.

Se parti6, como base del estudio, de que la
ingenieria y las especificaciones se mantuvie-
ron practicamente con variaciones minimas
durante el lapso evaluado y los proveedores,
también en su mayoria, han sido los mismos.

Para tener una idea global de este estudio re-
mitimos al lector al cuadro al pie de esta pagina.

Aclaramos que existe una pieza cuyo mo-
vimiento anual es muy alto, comparado con
los demas.

La pieza mencionada se procesa en dos ta-
manos. Durante 1991 se inspeccionaron:

De tamaiio “A™: 1.288.730.

» Promedio mensual de items inspeccionados:

® Promggio mensual de péezas inspeccioncdas 5




#

De tamafio “B”: 1.458.990.

Sin intentar recordar épocas desagrada-
bles, rdpidamente observamos el siguiente
grifico: (Ver grdfico 1).

Este histograma representa la variacion por-
centual mensual de los precios al consumidor
nivel general, desde junio de 1988 al presente.

Nuestro sistema lleva el control estadisti-
co, analizando los rechazos sobre la base de
los ftems recibidos y las piezas ingresadas.

Veamos a continuacion la grafica del histo-
grama del indice de rechazos por ftem, en el
mismo perfodo, entendiendo por item el total
de piezas recibidas e inspeccionadas en un
lote ingresante.

Ejemplo: ingresan 1.000 bulones, se consi-
dera 1 ftem. Si se rechazan 1 o mds piezas
del lote, al ftem se lo considera rechazado.
(Ver grdfico 2)

También se realizo el histograma de indice
de rechazos por piezas, en el mismo periodo.
Es decir, si se recibe un lote de 1.000 torni-
llos, de los cuales se rechazan 100 piezas,
significa que solo el 10% del lote serd recha-
zado. (Ver grdfico 3)

Veamos a continuacién las curvas super-
puestas y analicemos lo observado.

Indice inflacionario versus indice de recha-
zos por item. (Ver grdfico 4 en pdgina si-
guiente)

Notamos que a cada pico inflacionario lo
acompafia, pasado un cierto tiempo, un pico
en los rechazos.

Este efecto aparece ligado a cada
pico inflacionario.

Mirado desde el punto de vista de
los proveedores, nos sugiere que los
mismos intentan amortiguar los
efectos de la inflacién, reduciendo
la calidad.

Veamos la relacion indice infla-
cionario versus indice de rechazos
por pieza. Aqui nuevamente se Vvi-
sualizan las correspondencias. (Ver
grdfico 5 en pdgina siguiente)

OBSERVACIONES

* Los periodos entre el pico infla-
cionario y el pico en los rechazos
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no son constantes. Oscilan entre 2 y 6 me-
ses.

En el indice de rechazos por item se visua-
liza un piso del 4%, que nunca lo pudimos
disminuir.

* En el indice de rechazos por piezas se nota
desde julio de 1991, un achatamiento y
disminucion, acompafiando a la mayor es-
tabilidad.

* Observar las relaciones entre los prome-

dios anuales acumulados, partiendo desde

mayo del "89, que indican las tendencias
decrecientes.

Mat Back: Promedio anual total de los tilti-
mos doce meses.
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Nota del Editor: Los autores se dirigen a
sus estimados colegas diciendo: Con esta
presentacion nosotros pretendemos compar-
tir con ustedes los resultados obtenidos, y s
nuestra intencion que la misma sirva como
base para futuros y mds profundos estudios y
esperamos recibir el aporte y las criticas que
nuestro trabajo les sugiera.




